
Los 7 pasos para hacer 
networking en LinkedIn
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Estar en LinkedIn ya es un paso. Crearse una presencia en modo 
perfil atractivo ya es un segundo avance. Pero, ¿qué secuencia de 
pasos hay que seguir para conseguir resultados en esta red? ¿y qué 
caminos son más efectivos para obtener resultado del networking 
con otros usuarios de esta red? Leamos y veamos…
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1.
Visitar perfiles

Acción simple y no de cotilleo. Entrar en el perfil de 
otra persona siempre es recomendable. Por varios 
motivos. 
El primero, por hacerse visible a esa persona que 
nos puede interesar. Por supuesto, también por 
conocer toda su presencia y actividad en LinkedIn. 
Y, por último, por averiguar posibles caminos 
futuros de contacto
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2.
Seguir a gente

Convertirse en seguidor de otra persona parece una 
acción de poca enjundia. Técnicamente es muy 
sencilla, pero encierra más implicaciones. 
Tal vez sea un paso más después de haber leído 
publicaciones y visto actividad de ese usuario y no 
haberse manifestado. Sería el siguiente paso, 
convertirte en su seguidor. 
Pero es que, además, al seguir a alguien, esa persona 
tendrá un aviso de esa acción. Y ya te tendrá en su 
radar. Con lo que eso puede significar.
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3.
Interactuar en 
contenido

Cuando alguien que nos interesa como contacto en 
LinkedIn, genera contenido en esta red tiene 
mucho interés. Un elevado porcentaje de la gente 
que lee contenido de otros usuarios, solo hace eso: 
leer. No se manifiesta, no aparece su cara, su 
nombre y apellidos reaccionando.
Por eso, cuando damos ese paso con una reacción, 
con un comentario o compartiendo una 
publicación, es una vuelta más de compromiso y de 
mostrarse con interés hacia lo que publica ese 
usuario. Dar antes qué recibir, diríamos…
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4.
Lanzar 
Invitaciones 

300 caracteres. Ni uno más es el espacio que LinkedIn nos 
da cuando tenemos la opción de enviar una invitación a otra 
persona en esta red.
Y si es tan corto el espacio para escribir a alguien que no 
conoces de nada (en la mayoría de los casos), ¿cómo 
enfocarlo?. El objetivo es que acepte la invitación, no que 
nos compre o nos contrate en este paso. Por lo tanto, 
buscad siempre implicarse en lo que esta persona 
transmite o es profesionalmente, no tanto hablemos de 
vendernos. Y, por supuesto, optimizando espacio evitando 
expresiones que no aportan como “Me gustaría añadirte a 
mi red”. ¿En serio?
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5.
Solicitar 
Presentaciones

A medida que vamos creando red, LinkedIn nos 
va abriendo puertas. Esas puertas pueden ser en 
forma de contactos en común con una tercera 
persona que nos interesa. 
Pues ese camino usando algún contacto 
intermediario puede dar muchos mejores 
resultados que una invitación, por muy 
personalizada que la hagamos.
No perdemos nada tanteando a un contacto con 
el que tengamos buena relación por si nos puede 
hacer esa intermediación. Como la vida misma.
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6.
Moverse en 
Grupos

Los grandes desconocidos de LinkedIn. Nos 
unimos a grupos y nos quedamos muchas 
veces en parálisis profesional.
Interesa unirse a grupos con mucha gente 
por varias razones. Por supuesto, por 
conocer contenido que sólo veremos en esos 
foros. Pero, sobre todo, porque es un atajo 
fantástico para llegar de forma directa y 
rápida a muchos usuarios que, sin ser 
contactos, les podemos escribir a través de 
mensajes. 
Ya sabéis, si queremos llegar lejos, mejor 
acompañados
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7.
Escribir 
Mensajes

No es la opción más habitual pero, a veces, al entrar 
en un perfil nos sale la opción de escribirle un 
mensaje (OJO, no mensajes con cuenta premium). 
Siempre que esta opción os salga, aprovechádla.
Se tratará de usuarios premium que tienen 
permitido que otras personas les puedan escribir 
directamente, aunque no sean contactos suyos.
Pues adelante, más de 300 caracteres en una primera 
aproximación. Las oportunidades las pintan calvas…
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Y tú, ¿buscas caminos de 
networking en LinkedIn?

Pues habla con nosotros. Porque ayudamos a 
sacar el máximo partido a esta red tanto a 
profesionales, como a empresas o entidades a 
través de una metodología estratégica. ¿El 
objetivo? Buscar las mejores relaciones y con 
mayores posibilidades de éxito. Porque ya 
sabes, la potencia sin control no sirve de 
nada…

Solicítanos información sin compromiso
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Te ayudamos a trabajar y crecer en tus objetivos profesionales de forma 
estratégica en LinkedIn

https://linkedgrowing.com/Edificio CRISTASA, Avda. de 
Argentina, 132, 

33213 Gijón (España)

contacto@linkedgrowing.com
690605258
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